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I M M O B I L I E N M A R K E T I N G
Bei uns sind Sie zu Hause
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Pharos, Nova Brunnen

Chalets, Bergwelt Grindelwald
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Die Anforderungen unterschiedlicher Interessengruppen an  
Immobilien sind uns wohlbekannt: Mieter, Käufer, Investoren,  
Banken, Pensionskassen, Grundstücksbesitzer, Projektentwickler, 
Total- sowie Generalunternehmer – für alle finden wir jeweils  
die passende Ansprache. 

Vom Branding bis zum Support bei der Käuferbetreuung  
kreieren wir eine Basis, die Ihre Immobilie einzigartig, begehrt 
und erfolgreich macht. Wir kennen den Markt und schaffen  
den richtigen Zugang zur jeweiligen Zielgruppe. 

Unsere Kommunikationskonzepte bewähren sich auf dem 
Markt, sie legen den Grundstein für eine erfolgreiche Vermark­
tung und nachhaltige Akzeptanz Ihrer Immobilie. Unsere  
Arbeiten sprechen für sich – lassen Sie sich begeistern.

Wohnobjekte, Geschäftsliegenschaften, Einkaufszentren, 
Arealentwicklungen  
Wir verstehen die Sprache der erfolgreichen 
Immobilie

Die Sprache der Bilder: 
Professionelle Visualisierungen  
mit einem hohen Grad an  
Emotionalität überzeugen den  
Interessenten durch ihre  
kompetente Umsetzung und  
veranschaulichen die Vorzüge  
einer jeden Immobilie.
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Apartments, Bergwelt Grindelwald
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Die Harmonie innerhalb eines  
Konzepts verschafft einer  
Immobilie die nötige Akzeptanz  
auf dem Markt. Nur was der  
Interessent versteht, weckt 
seine Aufmerksamkeit. 
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Vier Winkel, St. Fiden

Steinmüri, Pfäffikon
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Der Entscheid für eine Immobilie ist immer mit Emotionen  
verbunden. Umso mehr gilt es die passende Tonalität und  
Visualisierung zu finden. Denn nur was der Kunde versteht  
und schätzt, will er sein Eigen nennen.

Eine gute Kommunikation und eine überzeugende Dokumen­
tation sind Gold wert. Sie bieten dem Interessenten Sicherheit in 
der Entscheidung und helfen bei der Finanzierung. Bei vergleich­
baren Objekten sind gutes Branding und dessen Umsetzung 
von massgeblicher Bedeutung.

Ihr Unternehmen gewinnt an Ausdruck, Beachtung und Akzep­
tanz dank auffallender Auftritte.

Auf dem umworbenen Markt bestehen 

Jedem Projekt eine eigene Identität

Vielfalt der Immobilie: 
Um Mieter von Geschäfts- und  
Gewerbeflächen zu gewinnen, 
müssen realistische Nutzungs-
konzepte aufgezeigt werden.  
Die Käufer von Wohneigentum  
begeistern wir mit den Vorzügen 
und Qualitäten des Ausbaus. 



10



11

Als Team haben wir uns gefunden, arbeiten seit vielen Jahren 
zusammen und bringen als selbständige Spezialisten einen  
hohen Grad an Eigenverantwortung mit. Unser Portfolio zeigt 
eine Vielfalt an Arbeiten, die die gesamte Wertschöpfungskette 
der Immobilienkommunikation beinhalten.  

Von der Idee und dem auf das jeweilige Objekt ausgerichteten 
Konzept bis zur Umsetzung bieten wir einen Fullservice, der 
die Projektleitung mit Termin- und Kostengarantie beinhaltet: 
Text, Grafik, Fotografie und Visualisierung inklusive der Druck- 
oder Onlineerzeugnisse. 

Zu unseren Arbeiten gehören Projektbroschüren, Verkaufs­
dokumentationen, Newsletters, Websites, Pressecommuniqués, 
Events, Editorials, Inserate, Plakate, Imagefilme, Baustellen
auftritte und vieles mehr. Zu unseren Kunden zählen namhafte 
Unternehmen mit erfolgreichen Projekten. 

Auf Wunsch sind wir bereits beim Baukonzept, bei der Akqui­
sition von Bauland oder beim Branding Ihres Unternehmens  
Ihr Partner. 

Gewinnen Sie Zeit und Manpower dank  
einem eingespielten Team  
Widmen Sie sich uneingeschränkt der  
Realisierung Ihrer Bauprojekte

Die stilsichere Umsetzung der  
Kommunikationsmittel bedingt  
ein profundes Wissen, das sich  
im optimalen Zusammenspiel von  
Kreativität und Ausführungs
technik widerspiegelt. Sie sparen 
Kosten und profitieren gleichzeitig 
von der hohen Qualität unserer 
Leistungen.  
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WaidLiving, Zürich
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•	 Sie erhalten ein massgeschneidertes  
Kommunikationskonzept mit eigenständigem 
Branding, das alle inhaltlichen und visuellen 
Anforderungen umfasst, die es für eine 
professionelle Vermarktung braucht. 

•	 Mit gezielten Aktivitäten begleiten wir  
Ihr Projekt in allen Projektphasen, von der  
Planung bis zur Käuferbetreuung. 

•	 Die Besonderheiten Ihres Projektes wie  
Lage, Architektur, Bauweise, Innenausbau 
sowie Betriebs- und Arealkonzept bringen  
wir zum Ausdruck, dank denen Sie Ihre 
Immobilie erfolgreich auf dem Markt  
positionieren.  

•	 Wir verstehen Architekturpläne zu lesen und 
wissen, wie diese kundenfreundlich und 
professionell darzustellen sind.

Sie geniessen einen Rundumservice

Der Wert einer guten Kommunikation zeigt 
sich in der erfolgreichen Vermarktung 

•	 Mit fotorealistischen Visualisierungen von 
Aussen- und Innenansichten auf höchstem 
Niveau erzeugen wir die nötigen Emotionen, 
die Ihren Kunden die Entscheidung zuguns­
ten Ihrer Immobilien erleichtern.  

•	 Stimmungsvolle Naturbilder der Umgebung 
und liebevolle Details runden den visuellen 
Auftritt ab.

•	 Unsere Kenntnis der Projektabläufe im Bau 
vereinfacht die Zusammenarbeit. Selbständig 
agieren wir zwischen Bauherren, Architekten, 
Projektleitern sowie Verkäufern und garantie­
ren einen effizienten Projektverlauf.  
Das Beschaffen von Plandaten, die Koordina
tion von Entscheidungsprozessen sowie 
Informations- und Datenaustausch sind für 
uns eine Selbstverständlichkeit.
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Die Lage und die schöne Umgebung rund 
um eine Immobilie sind oft Garanten 
des gewünschten Erfolgs. Diese Vorzüge 
bringen wir mit stimmungsvollen Fotos 
gewinnbringend zum Ausdruck. 
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Wolo
Rendez-vous mit einem Pionier:
76 Eigentumswohnungen in der  
Zürcher Greencity

Fokus:	 2000-Watt-Gesellschaft
Kunde:	Losinger Marazzi AG

Beispiele aus unserem kreativen Schaffen

Haus am See
Architektur vom Feinsten: zwei  
Apartmenthäuser in Arbon direkt  
am See

Fokus:	 Lage und Architektur
Kunde:	HRS Real Estate AG

Bergwelt Grindelwald
Liebhaber der schönsten Bergwelt  
im Berner Oberland: Apartments, 
exklusive Chalets und ein Resorthotel

Fokus:	 Exklusives Wohnen in den 
Schweizer Bergen 

Kunde:	HRS Real Estate AG

Miet- und Eigentumswohnungen
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Sunnefisch
Neues Wohnen in charmanten  
Fischerhäusern am Bodensee

Fokus:	 Liebhaber von originellem 
Wohnraum 

Kunde:	Dschimella AG

Forty-four
Beste Lage, schönste Seesicht im  
280 Quadratmeter grossen Eigen­
heim in Kreuzlingen

Fokus:	 Wohnkultur vom Feinsten
Kunde:	Pawac Invest GmbH

Steinmüri
Wohneigentum im Blütenzauber!
Neubauten in drei Etappen mit  
42 Eigentumswohnungen sowie 
14 Loftwohnungen im historischen 
Gebäude 

Fokus:	 Luxus, Individualität, Gross­
zügigkeit, Originalität und ein 
wunderbares Panorama mit 
Seesicht

Kunde:	HRS Real Estate AG
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Tägelmoos
Wohnen, das lebt! 99 Mietwohnungen 
der ASIG Wohngenossenschaft in 
Winterthur-Seen

Fokus: Ein Wohnkonzept für alle 
Lebensformen: vom Single, Familie 
bis Rentner. Zusätzlich werden 42 
Wohnungen für begleitetes Wohnen 
angeboten.  

Kunden: ASIG Wohngenossenschaft 
Zürich und Gaiwo, Genossenschaft 
für Alters- und Invalidenwohnungen, 
Winterthur

Schwanen Park
Bauen und Wohnen mit Liebe zum 
Detail und im Einklang mit der Natur 

Fokus:	 Wohneigentum im Kanton 
Schwyz mit allen Vorteilen

Kunde:	Aparte AG

Star a Scuol
Cordial Baingnü!
Wohneigentum im Unterengadin für 
Einheimische und Naturliebhaber

Fokus:	 Aus- und Fernsicht  
vom Feinsten

Kunde:	HRS Real Estate AG
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BusinessCity
Neues Business in drei Etappen im 
Polyfeldquartier von Muttenz 

Fokus:	 Flexible Nutzung auf sieben 
Etagen und Standortvorteil im 
Dreiländereck

Kunde:	HRS Real Estate AG

Vier Winkel
Modernes Geschäftshaus  
schafft Zukunft: 10 000 Quadrat-
meter Mietfläche in St. Fiden,  
St. Gallen

Fokus:	 Diversifikation unter  
einem Dach

Kunde:	Mettler2Invest AG

Tissot ARENA
Multiples Stadion mit Mantelnutzung 
in Biel: Kommunikationskonzept für  
21 000 Quadratmeter Verkaufsfläche

Fokus:	 Plattform für Einkaufserlebnis, 
Gastronomie und Lifestyle im 
Zeichen des Sports

Kunde:	HRS Real Estate AG

Businesskonzepte
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Arealentwicklungen

Nova Brunnen
Symbiose aus modernem Bauwerk, 
traditionellen Baukörpern und  
prägenden Elementen aus der  
Vergangenheit. 

Quadros und Pharos – zwei Business­
häuser als Standort für Freiraum.

Kunde: HRS Investment AG

Saurer WerkZwei
Wohnen am Park und Hamel Markt  
in Arbon. Der neue Stadtteil mit  
viel Geschichte offeriert Freiraum für 
Wohnen, Arbeiten, Einkaufen und 
Kultur.  

Die multiple Nutzung entspricht dem 
Zeitgeist, sie schafft unterschiedliche 
Wohnformen und einen Mehrwert für 
die Region.

Kunde: HRS Investment AG
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Sie profitieren von unserem hohen Engage­
ment, einem grossen Know-how rund um die  
Immobilie und vielen erfolgreich umgesetzten 
Kommunikationsmitteln, die genau Ihr Projekt  
zum begehrenswerten Juwel machen.

Marketing, Text, Projektleitung:  
Capiaghi Marketing GmbH | www.capiaghi.ch

Branding und grafische Umsetzungen:  
Nextforce GmbH | www.nextforce.ch

Fotografie: 
Francesca Giovanelli 

Visualisierungen: 
Raumgleiter GmbH | www.raumgleiter.com 

Lektorat:
CityTEXT GmbH | www.citytext.ch

Druck: 
Niedermann Druck AG | www.niedermanndruck.ch 
Zereprint GmbH 

Papier von Papyrus Schweiz AG:
Gmund Colors, PlanoArt®

Capiaghi Marketing konzipierte und realisierte alle abgebildeten Projekte, 
wobei die Umsetzung von Grafik, Fotos, Visualisierungen und Druck teilweise 
mit anderen Partnern erfolgte.

Ihre Immobilienspezialisten

Mark Frederick Chapman 
Nextforce GmbH

Rita Capiaghi 
Capiaghi Marketing GmbH
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Ihr Ansprechpartner: 

Capiaghi Marketing GmbH
Turbinenstrasse 60, 8005 Zürich
T	 +41 44 915 13 06
M	 +41 79 604 41 01 
rita.capiaghi@capiaghi.ch 
www.capiaghi.ch
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